Was Verkdufer wirklich kbnnen miissen



Homo Sales






Zu verkaufen wie vor 2SH

Ist wie eine - alte

Suppe essen.




Digitalisierung



Verkaufer
der Zukunft







Konnen ist das
neue Wissen




1. Resonanz



2. Zielorientierung




3. Flexibilitat




4. Kommunikations-
fahigkeit




commuhnicare =

»teilen, mitteilen, teilnehmen lassen, gemeinsam
machen

communio =

,yaemeinschaft“

communis=

“gemeinsam®



Eine E-Mail ist so
authentisch wie....




5. Prasentations-
fahigkeit



Powerpoint ist der
Faustkeil des
Steinzeitverkaufers.




Inhaltsstoffe eines Apfels
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Das Zusammenspiel der Inhaltsstoffe aus

=z - 2 Apfel (5,7mg Vitamin C) ist wirksamer
e = - als 1.500 mg isoliertem Vitamin C.
:; : " § Quelle: Eberhardt MV et al, Nature 2000,405: 93-904
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Quelle: Handbook of Phytochemical




Die
di
die Art
sein Produkt zu
prasentieren.

)




Die 2 MAGISCHEN
Fragen




6. Selbstmotivation



Motiv-Viren



7. Organisations-
fahigkeit



60 Sekunden in deutschen Buros

T

Beim Quatschen
verdient
179.461 €

Tassen Kaffee
25.744

Zigarettenpausen
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SuRigkeiten genascht 745.943
489 kg

Blicke aufs Handy
Krankmeldungen Zwisch%iteKsollegen

1.452 =

Schaden durch Facebook
51.648 €




3398739371773303
9838394747903479
4748837439478947
8349474734734747




Don 't work hard
but smart.




www.tobiasain.de
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